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L’agriculture canadienne et les 
négociations sur le commerce 

internationalte at o a

Le 3 mai 2011

Le commerce est essentiel pour notre secteur 
agricole…

• Une croissance soutenue dépend de la capacité du Canada 
à rester concurrentiel sur les marchés mondiaux

Pays exportateurs de produits agricoles (2009)

Exportateurs Valeur des 
exportations 
mondiales 
(milliards USD)

Union européenne (27) 495
exportations extra-UE 110

Pays importateurs de produits agricoles (2009)

Importateurs Valeur des 
importations 
mondiales 
(milliards USD)

Union européenne (27) 525
exportations extra-UE 141
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États-Unis 120
Brésil 58
Canada 44
Chine 41

États-Unis 101
Chine 77
Japon 68
Russie, fédération de 29
Canada 28

Source : Organisation mondiale du commerce
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… et contribue à la sécurité alimentaire

• La demande mondiale pour des aliments diversifiés et de 
qualité est à la hausse

• Une circulation fluide des marchandises agroalimentaires 
contribue à accroître l’accessibilité des aliments aux 
populations

• Le Canada cherche à établir des règles et des partenariats 
qui permettent de répondre à cette demande
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qui permettent de répondre à cette demande

Un programme ambitieux de négociations

• Objectif : améliorer et préserver l’accès aux marchés

L C d tili l i til tt i d• Le Canada utilise plusieurs outils pour atteindre ses  
objectifs
– Négociations à l’Organisation mondiale du commerce (OMC) sur 

l’agriculture
– Négociations commerciales régionales et bilatérales
– Initiatives de promotion/défense des intérêts
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Initiatives de promotion/défense des intérêts
– Discussions techniques sur le commerce et adoption de normes, et
– Litiges internationaux
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L’OMC : pierre angulaire de notre politique 
commerciale

• L’agriculture est une question importante à l’Organisation 
mondiale du commerce 
– Accord sur l’agriculture
– Accord sur les mesures sanitaires et phytosanitaires (SPS)
– Négociations sur l’agriculture du Cycle de Doha

• Subventions à l’exportation
• Soutien interne

A è hé

5

• Accès au marché
– 66 différends commerciaux faisant référence à l’Accord sur 

l’agriculture

L’OMC : pierre angulaire de notre politique 
commerciale

• L’agriculture d’une multitude de pays dépend d’un système 
de commerce international s’appuyant sur des règles
Part de l’agriculture dans les exportations 

(2009) de certains pays

Pays Pourcentage de 
l’agriculture dans 
les exportations

Paraguay 88,7 %
Nouvelle-Zélande 61,8 %

Part de l’agriculture dans les importations    
(2009) de certains pays

Pays Pourcentage de 
l’agriculture dans 
les importations

Yémen 30,6 %
Russie, fédération de 15,2 %
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,
Brésil 37,7 %
Canada 13,8 %
Union européenne (27) 10,8 %
États-Unis 11,3 %
Moyenne mondiale 9,6 %

, ,
Japon 12,3 %
Union européenne (27) 11,1 %
Canada 8,9 %
États-Unis 5,3 %

Source : Organisation mondiale du commerce
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Les négociations bilatérales

• Clés pour faire progresser nos intérêts commerciaux

– Complètent et renforcent nos efforts à l’OMCComplètent et renforcent nos efforts à l OMC

– Aident à protéger notre position concurrentielle dans nos 
principaux marchés d’exportation (faire concurrence aux 
autres pays)

– Contribuent à intégrer le Canada dans la chaîne de valeur 
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globale et à percer dans les marchés émergents

Accords de libre-échange (ALE) – situation actuelle
ALE existants ALE signés ou 

conclus
Négociations en cours Discussions 

exploratoires

Canada-ÉU 
(1987)

Colombie (signé 
en 2008)

Union européenne (début : 2009, se poursuivent)

Inde (début : novembre 2010, se poursuivent)

Japon

T iALÉNA (1992)

Canada-Israël 
(1997)

Chili (1997)

Canada-Costa 
Rica (2002)

Jordanie (signé 
en 2009)

Panama (signé 
en 2010)

Corée du Sud (début : 2005, en suspens)

Amérique centrale (CA4) (début : 2001, se 
poursuivent avec les pays sous forme bilatérale)

CARICOM (début : 2007, se poursuivent)

Maroc (début : 27 janvier 2011)

Ukraine (début : 2010, se poursuivent)

Turquie
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AELE (2009)

Pérou (2009)

République Dominicaine (début : 2007, en 
suspens)

Singapour (début : 2001, en suspens)
Pourcentage cumulative des exportations agricoles du Canada   (2005-2009 moyenne)

60 % 61 % 70 % 80 %
Pourcentage cumulative des importations de produits agricoles du monde   (2005-2009 moyenne)

14 % 15 % 33 % 41 %
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Négociations Canada – Union européenne

• L’Union européenne est le deuxième plus grand partenaire 
commercial du Canada

11.8%
26.2%

6.7%

2.7% fèves de soja

blé et blé dur

légumineuses

5 principaux produits agroalimentaires 
canadiens exportés vers l’UE 27 (2010)

5 principaux produits agroalimentaires 
canadiens importés de l’UE 27 (2010)

10 0%

25.2%

5.5%

4.3% vin

spiritueux et
liqueurs

bière
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19.4%

légumineuses

graines de lin

canola

Exportations agroalimentaires totales 
vers l’UE 27 : 2,2 milliards $

10.0%

11.2%
confiserie de
chocolat

pizza, gâteaux,
pâtisseries,
biscuits et pains

Importations agroalimentaires totales 
de l’UE 27 : 3,6 milliards $

Négociations Canada – Union européenne

• Des opportunités pour les exportateurs agricoles

– L’accès à des marchés nouveaux et élargisL accès à des marchés nouveaux et élargis
• Droits de douane et contingents tarifaires
• Administration des contingents

– Traitement des mesures non tarifaires
• Mesures sanitaires et phytosanitaires
• Obstacles techniques au commerce
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• Obstacles techniques au commerce
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En guise de conclusion… quelques réflexions

• Le commerce international est important pour le secteur 
agroalimentaire canadien pour :
– Demeurer concurrentiel
– Encourager l’innovation
– Accéder à des créneaux spécifiques

• Peu importe les perspectives du Cycle de Doha à l’OMC, 
le programme de négociations commerciales demeurera 
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actif

• De nouveaux défis nous attendent, notamment en matière 
d’obstacles non tarifaires au commerce


